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Performance S1 2023 - Synthèse



Répartition du chiffre d'affaires par zone géographique



Evolution du chiffre d'affaires



9 370

6 683

16 085
17 080

20 129

Chiffre d'affaires S1 US en K€

Evolution zone Americas



Des activités SOLUTIONS à fort potentiel

2020 2022 2023

NOS OBJECTIFS

Activités Solutions

Représentent + de 10% 

du Chiffres d’Affaires total 

du S1 2023

2017



Marge sur approvisionnements
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Les coûts d’énergie 2021 - 2023



Des OPEX maitrisées



Des cash-flow alloués à des opérations de 
croissance externe et de développement



Évolution du BFR



Historique du résultat opérationnel

ROP ROP %



Résultats du S1 2023



STRATÉGIE & PERSPECTIVES



Déploiement de la stratégie…                 …dans un contexte difficile

• Inflation pénalisant le pouvoir d’achats : 
• Report des projets individuels

• Baisse des demandes sur les équipements de 

consommation grand public

• Stocks conséquents sur S1 chez les clients-

distributeurs

• Politique de croissance externe ciblée

• Lancement du Soltis Tour

• Développement des gammes Loop

• Une approche RSE intégrée à la politique de 

croissance

Contexte difficilePoursuite des d’initiatives

Perspectives pour l’année 2023 révisée en juillet



Axes stratégiques

Renforcement de la R&D, pilier de 

la croissance du Groupe :
Efficacité Opérationnelle : B to B to C Prises de part de marchés : 



Conception, développement et fabrication de toiles techniques 
durables



Conception, développement et fabrication de toiles techniques 
durables



Les activités solutions – un développement et un engagement

Un marché porteur, s’intégrant dans la prise de conscience de l’importance de l’origine des ressources et de leur chaine d’utilisation. 



Markleen

Société espagnole de confection produits 

de collecte d’effluents

Norvège :



Markleen siege social

1300 m2

700 m2

200 m2

550 m2

1700 m2



Markleen Produits “OSR” (Oil Spill Response)

ECOSPEED

ECOSAFE ECOREEL

ECOMARINE



Markleen : Aquaculture



Notre différence ? Notre engagement.



Technologies et savoir-faire uniques « faits maison » : protéger et s’adapter 

EXEMPLES CONCRETS DE NOTRE ENGAGEMENT 1/3 



Une innovation produit au service du mieux vivre : protéger et s’adapter
EXEMPLES CONCRETS DE NOTRE ENGAGEMENT (2/3) 



Des solutions pour une approche résiliente via des activités habilitantes

GESTION DES RISQUES BIODIVERSITÉ ET PROTECTION DES MILIEUX

EXEMPLES CONCRETS DE NOTRE ENGAGEMENT (3/3) 



Q&A



Thank you 

for your attention



L’action Serge Ferrari



RÉPARTITION DU CAPITAL AU 30.06.2023



Qui sommes-nous ?



Les étapes de notre développement



+ de 1300
COLLABORATEURS

Les chiffres clés de 2022

6 SITES DE PRODUCTION

Filiales et bureaux de 

représentation dans 

16 pays 

ENTREPRISE

80
PAYS

+ de 4000 

CLIENTS

338,7 M€ 
chiffre d’affaires 2022

5 
CENTRES DE RECHERCHE

54 
CHERCHEURS

34
BREVETS ACTIFS

sont hors de France

55%
France 

Suisse

Italie

Allemagne

Taïwan

1

2

1

1

1

EFFECTIFS INNOVATION

PERFORMANCE

VENTES

ont moins 

de 5 ans 

d’ancienneté 

52%

42%
ont plus

de 10 ans d’ancienneté 

58%
travaillent 

en production 

42%
travaillent 

hors production 
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